lien aus der Torkei durch die Hilfe diverser Medien, wie z.B. Zeitungen,
Zeitschriften und Fernsehprogrammen etc. unterstiitzt. Wir helfe

wohl dem in Kdln lebenden ,Hasan” als auch ,Hans", mittels unserer

Website Immobilien in der Tiirkei zu erwerben. Gleichzeitig kénnen wir
den in Deutschland lebenden ,Hasan" bei seiner Immobiliensuche
auch innerhalb von Deutschland auf Tlrkisch unterstiitzen.

Wie groB ist das Interesse an tirkischen Immobilien?

DG: Wenn man sich die Statistiken der Jahre 2003 und 2007 an-
schaut, ist auf diesem Sektor ein steigender Trend zu beobachten
Ende 2007 konnte man einen Anstieg an Investitionen in Immabilien
von rund 3,5 Milliarden US-Dollar beobachten. Wenn man die Immo

bilienpreise in der Tirkei mit anderen Léndern des Mittelmeeres

vergleicht, sieht man den enormen preislichen Vortei 1 die Tlrkei

bietet. Der ,Immobilienboom®, den wir vor etwa 15 bis 20 Jahren in
Spanien und Italien erlebt haben, werden wir in Kiirze in der Tiirkei

sehen kénnen W

Neues FlowFact 2010 fiihrt
zu optimierten Arbeitsablaufen
und mehr Erfolg

Das neue Update FlowFact 2010 des CRM-Herstellers FlowFact
AG wartet mit vielen Neuheiten und Verbesserupgen fiir
FlowFact-Kunden auf, Strukturierte Prozesse, ein umfassender
Uberblick im Unternehmen sowie eine bessere Immobilien-
vermarktung fihren zu mehr Umsatz und steigendem Unter-
nehmenserfolg.

wBesonders hervorzuheben ist das FlowFact Process Manage-
ment. Mit der Integration von Geschaftsprozessen in die
CRM-Software setzt FlowFact 2010 neue MaBstébe im Kun-
denbeziehungs- und Organisationsmanagement. Unternehmen
optimieren ihiren Geschaftsalltag und sichern sich kontinuier-
lichen Erfolg”, erldutert Klaus Kappert, Vorstandsvorsitzender
der FlowFact AG. In die CRM-Losung integrierte und vordefinierte
Prozesse sind prézise auf die Arbeitsablaufe von Maklern und
Immobilienverwalter abgestimmt und kénnen leicht an die indi-
viduellen Unternehmensabldufe angepasst werden. Die Auto-
matisierung vorgefertigter Geschaftsablaufe wie zur Immobilien-
vermarktung, zum Vertragsabschluss oder einem Handwerker-
auftrag spart Unternehmen Arbeitszeit sowie Kosten und sichert
gine gleighbleibend hohe Arbeitsqualitdt. Denn Mitarbeiter
werden automatisch an zu erledigende Aufgaben erinnert, sie
konzentrieren ihre knappen Ressourcen auf die wichtigen
Alfgaben und erhthen so Effizienz und Service.

Zahlreiche weitere Funktionen erleichtern das Leben eines Mak-
lers ader Immobilienverwalters. Beispielsweise erhalten Makler
mit dem ,Makler Cockpit einen Uberblick iiber die wichtigsten
Kenrizarilen ihres Unternehmens in Echtzeit. So erkennen sie
jederzeit auf einen Blick, wie die Umsatzentwicklung oder das
Vermarktungspotenzial von Objekten ist. Zudem enthélt das Soft-
ware-Paket Funktionen, die eine schrelle Objektvermarktung
fardern, die Zufriedenheit von Auftraggebern steigern und durch
optimierten Interessentenservice mehr Erfolg erzielen. w

Zielen Sie
auf Qualitat!

Sie kdnnen sicher sein: Qualitat, Wirt-
schaftlichkeit und Innovation stehen
bei uns im Mittelpunkt. Mit modernen
Erfassungsgeraten und erstklassigem
Service haben wir immer die passende
Losung fir Sie. Hochwertige Abrech-
nungen in allen Kombinationen, klas-
sisch oder integriert, auf Wunsch
verbunden mit transparenten Analysen,
sind unsere Starke und lhr Vorteil.

BRUNATA
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- dig 2ihlt!

Abrechnungsservice
Erfassungsgerite
Rauchmelder
Energieausweise
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