Branchen-New:

Neues FlowFact 2010 fuhrt
zu optimierten Arbeitsablaufen
und mehr Erfolg

Das neue Update FlowFact 2010
des CRM-Herstellers FlowFact
AG wartet mit vielen Neuheiten
und Verbesserungen fur Flow-
Fact-Kunden auf. Strukturierte
Prozesse, ein umfassender Uber-
blick im Unternehmen sowie eine
bessere Immobilienvermarktung
fihren zu mehr Umsatz und stei-
gendem Unternehmenserfolg.
.Besonders hervorzuheben ist
das FlowFact Process Manage-
ment. Mit der Integration von
Geschaftsprozessen in die CRM-
Software setzt FlowFact 2010
neue MaBstdbe im Kundenbezie-
hungs- und Organisationsma-
nagement. Unternehmen opti-
mieren ihren Geschaftsalltag und
sichern sich kontinuierlichen Er-
folg”, erldutert Klaus Kappert,

Vorstandsvorsitzender der Flow-
Fact AG. In die CRM-Ldsung in-
tegrierte und vordefinierte Pro-
zesse sind prazise auf die Ar-
beitsablaufe von Maklern
Immobilienverwalter abgestimmt
und kénnen leicht an die indivi-
duellen Unternehmensablaufe
angepasst werden

und

Die Automatisierung vorgefer-
tigter Geschéaftsablaufe wie zur
Immobilienvermarktung,
Ver-tragsabschluss oder einem
Handwerkerauftrag spart Unter-
nehmen Arbeitszeit sowie Kos-
ten und sichert eine gleichblei-
bend hohe Arbeitsqualitdt. Denn
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