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Was in den USA langst weit verbreitet ist, forciert der Software-
Hersteller FlowFact AG und das Maklernetzwerk offedia nun auch 2 FlOWFaCt
in Deutschland: Gemeinschaftsgeschafte unter Maklern durch ein CRMsotware
gut organisiertes Netzwerk bieten mehr Angebot und Nachfrage

und sind so besonders erfolgreich. Um gewinnbringende Gemein-
schaftsgeschafte zu fordern, beteiligt sich die FlowFact AG an der

neuen offedia AG in Form eines Joint Ventures. Immobilienmakler o acia

profitieren dabei von einem gréfSeren Nachfragemarkt aufgrund N
. . . . . Druckfahige Logos zum Download
eines erweiterten Immobilienangebots, und die Arbeit im Netzwerk e

ist bei Auftraggebern ein gutes Argument zum Erhalt von Allein- www.flowfact.de/download/logo ff o
auftragen. Lokale Schwerpunkte des offedia-Netzwerkes sind der- lfedia.z p

zeit die Regionen Berlin, Hamburg, KoIn und demnéachst Frankfurt

am Main.

. Wir arbeiten schon seit vier Jahren erfolgreich mit der FlowFact-Software und freuen uns,
durch das Joint Venture nun die Leistungen fur die Makler weiter zu verbessern und das Ge-
meinschaftsnetzwerk auszubauen und zu fordern”, erklart Oliver Schmidt, Vorstand der offedia
AG. offedia bietet ein vielschichtiges Dienstleistungsangebot fur Immobilienmakler an. Neben
der Vernetzung und dem grofSen Objekt- und Kundenportfolio von offedia profitieren Makler
von zahlreichen weiteren Dienstleistungen wie einem kompletten Backoffice-Service und der
Bearbeitung von Objektfotos und Grundrissen. Basis fur das Netzwerk ist die Immobilien CRM-
Software der FlowFact AG. Mit der Software konnen alle offedia Partner jederzeit ortsunab-
hangig auf eine gemeinsame Kunden- und Objektdatenbank zugreifen.

Die Immobilienbranche kann zukiinftig noch mehr von der Branchenkenntnis der FlowFact AG
profitieren. Denn der Anbieter fir Immobilien CRM-Software ruckt durch die Kooperation na-
her an den Immobilienmarkt. ,Wir méchten noch mehr tber die Immobilienbranche lernen und
sehen es als tolle Erganzung, wie man das bei offedia betriebene System flr die Vernetzung
und Zusammenarbeit von Immobilienanbietern nutzen kann. Denn die Auswahl macht's. Das
grofSe Immobilienangebot, das Makler durch ein Netzwerk anbieten kénnen, zieht viele Kunden
an.”, so Lars Grosenick, Vorstand der FlowFact AG. , In Deutschland krankt das Maklersystem,
weil zu haufig von privat an privat zu falschen Preisen verkauft wird. In den USA hat in den
vergangenen 25 Jahren die Vernetzung der Makler durch das so genannte , multilisting system”
die Maklerquote von 50 auf heutzutage Uber 90 Prozent erhoht. Die Maklerquote ist der Anteil
der Immobilientransaktionen, die mit Maklerbeteiligungen stattfinden. Und an eine gleichfalls
starke Erhéhung der Quote durch verbesserte Vernetzung glauben wir auch in Deutschland.”

Die FlowFact AG ist zertifizierter Anbieter von CRM-L6sungen und zahlt zur meist genutzten Software im Bereich immobilienwirt-
schaftlicher Beziehungen. Mit den groupwarefahigen Losungen von FlowFact sind Organisationen in der Lage, ihre Geschaftspro-
zesse mit Kunden, Partnern und Lieferanten sowie intern erfolgreich zu organisieren und die betriebliche Wertschopfung effektiv zu
verbessern. Die FlowFact AG wurde 1985 gegriindet und beschaftigt derzeit etwa 70 Mitarbeiter an den Standorten Kéln, Ham-
burg und Zrich.
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